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Les Negociales
Cest reparti !

e challenge de la négociation

commerciale est de retour dans le
Grand Est. Pour cette 17éme édition,
2500 étudiants issus de 160 forma-
tions -commerciales sont attendus
ainsi que plus de 1 500 profession-
nels. Le point sur les Négociales, dont
Ia finale se déroulera a Nancy les 23 et
24 mars, avec Pauline Barnet, chargée
de la communication.

Dix minutes pour convaincre.
Tel est le credo des Négociales, le
challenge de la négociation com-
merciale organisé chaque année
sur le Grand Est depuis maintenant
17 ans. A I'occasion de la nouvelle
édition qui vient juste d'étre
lancée, 2500 étudiants issus de
plus de 160 formations commer-
ciales différentes s’affronteront et
tenteront de faire la différence de-
vant des jurys composés de profes-
sionnels. «Le principe est simple.
Un étudiant commercial est face a
un acheteur professionnel. Plongé
dans une situation de négociation
commerciale réelle proposée par
les partenaires du challenge, il a
dix minutes pour convaincre et
vendre un produit. L'an dernier, un
des cas de commercialisation était
de vendre une boisson énergétique
signée Coca-Cola (le Burn) dans
un magasin de détail» explique
Pauline Barnet, responsable de la
communication au sein de I’ Asso-
ciation Les Négociales. Pour tenter
leur chance et qui sait, étre distin-
gués par des professionnels en
quéte de commerciaux, les étu-
diants doivent au préalable s’ins-
crire au www.lesnegociales.com.
«Pour pouvoir prétendre atteindre
les phases finales, les étudiants de-

vront passer dans un premier
temps le palier des qualifications
qui se dérouleront dans 19 centres
installés dans 17 départements».
Seuls 300 étudiants seront retenus
a I'occasion de ces premiers élimi-
natoires qui se dérouleront du mois
de janvier a la mi-mars. «Les étu-
diants seront évalués a travers une
grille de critéres définie : respect
des phases de négociation, perti-
nence, aisance, argumentaires..».

Soucieux de mettre en relation
les professionnels et les étudiants,
ce concours rassemblera cette
année pres de 1 500 profession-
nels et plus de 100 entreprises par-
tenaires. «Pour les étudiants, les
Négociales, sont un moyen de se

faire repérer et de montrer ses

compétences et ses aptitudes de
négociateurs en direct devant des
centaines de professionnels. Et du
coté des entreprises, c'est l'occa-
sion de découvrir la perle rare.
Tous les ans, nous assistons a des

recrutements en direct». Cette
année encore, les phases finales se
dérouleront pendant deux jours.
les 23 et 24 mars prochain au Pa-
lais des Congrés de Nancy. «La fi-
nale des finales aura lieu le ven-
dredi soir. Dix étudiants seront en
compétition et le meilleur sera ré-
compensé», Pour I'instant le prix
n’a pas été encore défini mais pour
mémoire |’an dermier, le lauréat du
concours est reparti avec un ordi-
nateur portable. Avis aux ama-
teurs. geeEin
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